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Referent/-in Klinik-Fundraising
Eine Weiterbildung in 3 Akten
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Ob kleine, mittlere oder groBe Krankenhiuser und Kliniken — fir alle wird das Einwerben von privaten
Mitteln immer wichtiger, wollen sie die anstehenden Herausforderungen und Vorhaben auch in Zukunft meistern.

Ob Forschungs- oder Bauvorhaben, ob die Finanzierung der Griinen und Gelben Damen, der Klinikclowns, der
Palliativstation oder der Krankenpflegeschule immer mehr Krankenhauser und Kliniken setzen auf die systematische
Einwerbung von Spenden, um Vorhaben wie die genannten (mit) zu finanzieren.

Diesem Bedarf nach krankenhausspezifischem Fundraising haben wir Rechnung getragen und die ftr Deutschland
erste Fortbildung zum/zur Klinik-Fundraiser/in aufgelegt.

In Zusammenarbeit mit: SteinrﬁCke‘l'iCh ‘ rrEdf’/(M

Das Fortbildungsangebot richtet sich an:
Fundraiser/-innen, PR- und Marketing-Fachleute aus den Bereichen Krankenhaus,

Klinik und Gesundheitswesen

Tagungsort Termin
Tagungshaus Martin-Niemoller in Schmitten 1. Modul: 07. - 09.05.2018
2. Modul: 26. — 28.06.2018

3. Modul: 24. - 26.09.2018




In drei mal drei Tagen zur Fundraiser/in fiir Klinken und Krankenhauser

In drei aufeinander aufbauenden jeweils 3-tdgigen Seminareinheiten werden die Fundraising-Grundlagen sowie
das Know-how fir die Erarbeitung von Fundraising-Strategien, Fundraising-Instrumenten und deren Umsetzung
vermittelt. Hier erfahren Sie nicht nur, was Krankenhaus-Fundraising vom Fundraising anderer Organisationen
unterscheidet und besonders macht; sondern in praktischen Ubungen wenden Sie das Erlernte immer wieder
direkt auf Ihre Organisation bezogen an. Durch den Mix aus Theorie und Praxis und durch die enge Begleitung
lhrer Kursleitung sind Sie am Ende der Fortbildung dazu befahigt, die Schritte eines strategischen Klinik-Fundrai-
sings selbststandig zu planen und umzusetzen.

So fokussieren wir bei allem, was wir tun, ausschlieBlich auf Inhalte rund ums Fundraising fur Kliniken und
Krankenhauser. Und bei der Wahl der Referent/innen wie bei der Wahl der Studienleitung setzen wir auf ausge-
wiesene Expert/innen aus dem Bereich des Klinikfundraisings.

Von den Erfolgsfaktoren bis zur Capital-Campaign - die Inhalte im Uberblick

Modul 1

e Grundlagen des Fundraisings

e Take 3 - die zentralen Faktoren erfolgreichen Klinik-Fundraisings
e Methoden und Instrumente des Fundraisings

e Das Patientenmailing in Theorie und Praxis (inkl. kleiner Schreibwerkstatt)

Modul 2

e Ohne sie lauft nichts — die Fundraising-Datenbank

e Strategien, MaBnahmen und Materialien zur Ansprache und Gewinnung von (GroB3)Spender/innen
e Kommunikationstraining — vom Erstkontakt bis zum Gesprach mit den Spender/innen

e Fallstudie/Agenturarbeit — Erstellung eines Fundraisingskonzeptes

Modul 3

e Erbschaftsmarketing und Anlassspenden

e Stiftungen als Fundraising-Instrument

e Kamingesprach: Mit Prominenten dem Fundraising-Anliegen Schwung verleihen

e Kapital-kampagnen — Planung und Umsetzung in Theorie und Praxis/Agenturarbeit

Zeitlicher Ablauf

Die Kurseinheiten beginnen jeweils am ersten Tag um 11.00 Uhr und enden dritten Tag um 16.00 Uhr



Kursleitung:

Veronika Steinriicke ist Geschaftsfihrerin der Kommunikations- und Fundraisingagentur

steinriicke+ich in KéIn. Seit mehr als 20 Jahren berat sie Organisationen, Stiftungen und Vereine
aus dem Nonprofit-Bereich, seit 2010 verstarkt Kliniken und Krankenhduser. Hier hat sie u.a. das
Ludwig-Maximilians-Universitatsklinikum Minchen, die Stiftung Universitatsmedizin Essen sowie

die Kinderklinik Dritter Orden Passau bei der Implementierung des Fundraisings sowie bei der
Umsetzung unterschiedlichster MaBnahmen strategisch wie operativ begleitet und beraten.

Dozentinnen und Dozenten sind u.a.

Dr. Eckard Schenke, Leiter der Stabsstelle Fundraising der Medizinischen Hochschule Hannover
Birgit Stumpf, Leiterin der Fachgruppe Gesundheitswesen des Deutschen Fundraising Verbandes e.V.
Dr. Martina Klein, Leiterin Fundraising bei der Alexianer GmbH Mdinster

Peter Iversen-Schwier, freiberuflicher Berater und Spezialist im Klinikbereich insbesondere fiir Database-Fundraising

Zusatzliches Beratungsmodul

Wenn Sie tber die Seminareinheiten hinaus fir Ihre Uberlegungen und Planungen praktische Unterstiitzung
benotigen, bieten wir ein zusatzliches Beratungsmodul an. Dieses kénnen Sie in der Zeit zwischen den Modulen
buchen und fur einen reduzierten Tagessatz von 600,- Euro in Anspruch nehmen.

Umfang und Kosten

2.985 Euro inkl. Betreuung und Verpflegung (ohne Ubernachtung und individuelle Beratungsmodule)

Kontakt und Anmeldung
Sie kénnen sich fur die Fortbildung in Schmitten per E-Mail, Fax oder Briefpost anmelden.

Zur Anmeldung oder bei inhaltlichen und organisatorischen Fragen stehen Ihnen Heike Sommer bei der
Fundraising Akademie und Veronika Steinriicke als Ansprechpartner der Kursleitung zur Verfigung.

Die Anzahl der Teilnehmenden ist begrenzt. Bitte melden Sie sich rechtzeitig an. Nach lhrer Anmeldung erhalten
Sie eine Anmeldebestatigung.

Heike Sommer Tel. +49(0)69 580 98-124 Partner der Fundraising Akademie
Fundraising Akademie gGmbH Fax +49(0)69 580 98-271 OO

. . - . vanacken . ENTEREBRAIN
Emil-von-Behring-Strale 3 hsommer@fundraisingakademie.de "7 comm— REER e s
60439 Frankfurt am Main www.fundraisingakademie.de - i = €2 clerita
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ANMELDUNG

Per E-Mail, Fax oder Briefpost an:

Fundraising Akademie
Emil-von-Behring-StraB3e 3
60439 Frankfurt / Main

Ich melde mich verbindlich zur Teilnahme an:
Referent/-in Klinik-Fundraising

Eine Weiterbildung in 3 Akten 1. Modul: 07. - 09.05.2018
2. Modul: 26. — 28.06.2018
3. Modul: 24. - 26.09.2018

|| ohne Ubernachtung 2.985 Euro (inkl. MwsSt.) || inkl. Ubernachtung 3.520 Euro (inkl. MwSt.)

Vorname, Name:

Organisation / Stiftung / Firma:

StraBBen, Nr.:
PLZ, Ort:

Telefon, Fax:

E-Mail:

Rechnungsanschrift:

Anmeldung: Die Anzahl der Teilnehmer/-innen ist begrenzt. Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge des
Eingangs bericksichtigt. Eine schriftliche Anmeldebestatigung und die erste Teilrechnung erhalten Sie in der
Regel unmittelbar nach dem Eingang lhrer Anmeldung.

Datum, Unterschrift:




